把“群狼”整合成“狼群”
李晶

近日，民资进入电信业成为该行业被热议的话题。相关专家和业内人士已经就民资进入电信业具体的开放方式、路径、资本市场配套和监管等一系列问题进行了研讨。有关部门负责人也指出，民资进入增值电信服务等领域将是大势所趋。
　　自中国提出以公有制为主体，多种所有制经济共同发展开始，民间资本就充分显示了其实力。由于灵活的资本运作模式，民资成为社会主义市场经济中不容忽视的一股力量。2010年发布的“新36条”也明确表示要鼓励民间资本参与电信建设，促进公平竞争，推动资源共享。从目前电信市场看，民资只在电信增值业务领域有所涉猎，想要真正进入网络设施和基础电信业务等核心领域，却受到众多门槛限制。但即便如此，一些早期进入电信业的企业还是通过创新理念在市场中找准了用户的需求，并借用三大运营商的既有渠道为用户提供增值业务等信息服务。
　　针对新资本的进入，传统电信业运营商总会觉得不安。但事实上，将民营资本引入电信市场是这一市场的完善和进步，表明了一个市场的开放意愿。从未来大的市场前景看，民资进入这一市场对于促进市场竞争、优化现有市场格局也是有利的。既然传统的三大运营商掌握着电信市场的基础设施和业务，那么民资利用自身运作灵活的优势去市场中寻找精和专的盈利点也未尝不可。与其在恶性竞争中两败俱伤，不如在市场中发挥各自优势做好自己的一块业务。几年前的电信业三大运营商重组就是一个很好的例子。如今移动做自己的移动业务，联通发展自己的3G网络，电信开发自己的宽带领域。虽然偶尔也有竞争，但各自把自己的一块蛋糕做好，让用户按需选择才是一个成熟的市场应该展现的。
　　有人说民资的进入是“狼”来了，也有人说传统的三大运营商本身也不是什么“羊”，谁吃谁还说不准。其实即便都是“狼”又如何？狼作为人类繁盛之前世界上散布最广的野生动物之一，是一种兼具竞争性、合作性、服从性、忠诚性的智慧动物。在某一规则下它们勇于竞争，但在既已确定的组织和规则下，只遵循团体协作、服从的原则，同时表现出对狼王最高限度的忠诚。电信业市场想要健康发展离不开竞争，同时也需要业内参与者的合作，但它们最终是要服从于用户需求的。传统运营商通过技术水平的提升做好基础设施建设，民资通过对市场的解读做好细节的服务，合理发挥各自优势才是最有利于这一行业健康发展的。与其让群狼彼此厮杀内耗，不如整合成狼群后各司其职去对抗更强大的对手，因为一个狼群的力量连猛虎也不敢忽视。
